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Checkliste ,Bankgesprache zielorientiert fiihren”

Nr.

Thema

Erledigt

Begon-
nen

Noch
nicht

Aktivitat

Wer Bis Erl.

wann

Die Starken und Schwachen meines Unternehmens
sind mir bewusst — ich flhre dariber einen offenen
Dialog mit meinen Banken / Sparkassen

Meine Gesprachspartner in meinen Banken /
Sparkassen kenne ich gut — ebenso meine Rating-
Ergebnisse

Meine Banken / Sparkassen erhalten alle von ihnen
verlangten Unterlagen immer aktuell und aussagefahig
(ggf. noch einen ,Tick besser” als erwartet)

Mein Bankenordner mit allen Unterlagen und der
sInventur” obenauf ist immer auf dem aktuellsten Stand

In meine Kreditgesprache gehe ich immer gut
vorbereitet — mit klarem Themenkatalog und
Zielvorstellungen fir jedes Thema

Meine Kreditgesprache fuhre ich auf Basis meiner
Vorbereitung selbstbewusst und sichere am Ende die
getroffenen Vereinbarungen ab

Ich kenne die Zinsen und Geblihren meiner Banken /
Sparkassen und die der Wettbewerber und verhandle
gezielt

Uber die Bewertung meiner Sicherheiten durch Banken
/ Sparkassen spreche ich offen und bin informiert

Ich arbeite regelmaRig gezielt an Aktivitaten, die mein
Unternehmen im Themenbereich Liquiditat und
Finanzierung voran bringen
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